REACH ET ROHS : DU
DECRYPTAGE A L’APPLICATION
OPERATIONNELLE

Vous utilisez des substances chimiques, assemblez et/ou mettez sur le
marché des produits dont des équipements électriques et électroniques.
REACh et RoHS s’appliquent a vos activités et vos produits. Vous étes aussi,
de plus en plus, sollicités par vos clients et vos fournisseurs sur votre

conformité reglementaire comme les sujets des PFAS, du plomb, chrome VI, ...

Vous devez donc identifier les exigences qui peuvent impacter vos activités,
vos produits et vos approvisionnements et prioriser les actions nécessaires
pour étre conforme a ces reglementations.

Cette formation vous permettra d'améliorer votre conformité reglementaire et
également de gagner en efficacité, en temps et en crédibilité dans vos
échanges avec vos fournisseurs et/ ou clients.

Présentation de la formation

Objectifs pédagogiques

= Définir les notions de bases : les produits concernés et les acteurs
|dentifier les différences et les similitudes entre REACh et RoHS
|dentifier et décrire les 4 processus REACh

Décrire les exigences RoHS et les actions clés

Initier le plan d’action (mise en application individuelle)

Méthodes pédagogiques

Participation active, exercices en groupe, quiz, mise en application et ébauche de
plan d’action.

Compétences visées

|dentifier, prioriser et mettre en ceuvre les actions nécessaires pour étre conforme
aux réglementations

Initier et compléter le plan d’action de son entreprise tout au long de la formation
Répondre aux sollicitations des clients et des fournisseurs

Moyens d'évaluation

Jeux de cartes et d’association variés, mise en application et ébauche de plan
d’action, quiz final

Profil du formateur

Formateur expérimenté, intervenant dans des missions de conseil et d’assistances
techniques en entreprise

Personnel concerné

Utilisateurs de produits chimiques et/ou producteurs d’articles. Entreprise d’'une
chaine d’approvisionnement d’équipements électriques et électroniques (EEE).
Entreprise sollicitée par ses clients et ses fournisseurs sur ces sujets. Acheteur,
commerciaux, BE, HSE

Prérequis

Aucun prérequis technique

Ref : SUBSTO1

DISPONIBLE EN INTRA

SESSION EN 2026

Classe virtuelle
¥ 7h - 630 € HT

—> du 02/06 au 04/06/2026
—> du 06/10 au 08/10/2026

Senlis
g 7h-630 € HT

—> du 24/11 au 24/11/2026
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Programme de la formation
CONTACTS —

- Module 1 : REACh & RoHS : décoder les différences et les points communs !
> Les produits concernés
> Les acteurs de la réglementation
> Les similitudes et les différences

Renseignements inscription

Service Formation

+33 (0)970 820 591

formation@cetim.fr = Module 2 : Découvrir les 4 processus REACh
> Vue globale

Responsable pédagogique > L'enregistrement

> I'évaluation

>

>

Laetitia Benoist L'autorisation

La restriction

En situation de handicap ?
- Module 3 : Décrypter RoHS

> Vue globale
> Les actions par acteurs

Consulter notre référent handicap
pour étudier la faisabilité de cette

formation a
referent.handicap@cetim.fr - Module 4 : Atteindre la conformité REACh & RoHS

> le méthodologie pour atteindre la conformité RoHS & REACh
> Initiation d'un plan d'action sur mesure

Cette formation Méme thématique
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