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Démystifier l’export : quels sont les 
prérequis ? 
Découvrez comment des PME ont réussi à exporter ! 

 
 
Pour le développement et la croissance des 
PME, l’export permet et nécessite : 
 

ü D’augmenter son chiffre d’affaires et 
ses marges, 

ü D’investir dans le projet 
d’internationalisation, 

ü De définir une vraie stratégie de 
développement, 

ü De développer un réseau, 
ü De bénéficier d’appuis humains et 

financiers. 
 
 
Intervenants 

 

Maison des Entreprises et des Professions 
à Saint-Quentin (02) 
83 boulevard Jean Bouin 

Le 9 juillet 2015, de 15h à 18 h 
 

 

L’export : réelle possibilité pour une PME ? réel intérêt ? perspective pour 
la sous-traitance ? 
L’export est devenu, après la diversification et l’innovation, l’un des sujets 
dont les entreprises entendent le plus parler, souvent de façon politique. La 
France se trouve confrontée à une véritable problématique. Son déficit 
commercial ne cesse de se creuser et gagnerait donc à voir les PME se 
développer à l’international.  
Cette réunion permettra de répondre à ces questions simples : pourquoi, 
comment, où aller à l’international et surtout, quels prérequis ?  
 
Témoignages : 
Cette rencontre se basera principalement sur les témoignages de PME 
réalisant de l’export, dont une partie en sous-traitance. Elles  reviendront sur 
leur parcours qui fait qu’elles exportent de manière pérenne : 
§ AUTEXIER, Pascale SEBILLE, 
§ CHOQUENET, Gérard CHOQUENET, 
§ FONDERIES DE SOUGLAND, Yves NOIROT, 
§ PARIS SAINT DENIS AERO, Pauline LAMBERT, 
§ VIP Groupe, Stephan CAYET. 
 

Une table-ronde : 
Une table ronde regroupant les principaux acteurs du soutien et conseil à 
l’export permettra de répondre aux interrogations soulevées par les 
témoignages et questions.  
 
Préparez vos questions, de façon ouverte, et posez les directement aux 
acteurs présents ! 
 

Débat, réponses aux questions des participants. 
À l’issue de la réunion un cocktail permettra de poursuivre les discussions. 

Xavier RICHARD 
Chargé d’affaires, bpifrance 

Olga MILHEIRO 
Chargée d’affaires, Business France 

Frédérique RANNOU 
Conseillère en développement international, 
CCI International 

Claudie JONARD 
Directrice régionale, COFACE 

Arnaud RIQUIER 
Directeur de la DIRES, Conseil régional de 
Picardie 

Benjamin FRUGIER 
Directeur des Affaires Internationales, FIM 
 

Contact  
Benoît BARTOUX 
06.72.78.13.45 
bbartoux@uimm-picardie.fr  
 

 

POUR VOUS INSCRIRE 
Vous pouvez vous rendre sur notre site internet : www.mecameta-picardie.fr rubrique « Les Rencontres MécaMéta », ou nous retourner ce 
bulletin par mail à contact@mecameta-picardie.fr, par fax au 03.22.71.43.99 ou par courrier à l’adresse ci-dessous. 

☐ M. ☐ Mme Entreprise : __________________________________________ 

Nom : ____________________ Prénom : __________________ Fonction : _________________ 
UIMM Picardie 
22D rue du Général Leclerc 
BP 50826 
80008 AMIENS cedex 1 Tél : ____________________ Portable : _________________  

Courriel : ______________________________________________  

Adresse : ___________________________________________________________________ 

                 ___________________________________________________________________ 
 


